ISA CONSULTING

Investor relation de
le “Industrie Alimentari Siano S.r.1l.

Dopo la costituzione nel 2024 con lo scopo di perseguire la produzione
distribuzione di grandi lievitati e lavorazioni in cioccolato,
caratterizzata dalla distribuzione integrata attraverso il sito di
proprieta isaconsulting.it.
Ci troviamo nelle condizioni di dover valorizzare il sito internet come
incubatore di servizi con queste caratteristiche..
1. Promuovere il progetto,
2. Renderlo un incubatore “boutique” di beni e servizi a disposizione

delle aziende..

NOLEGIA IL TUO SPAZIO DA DEDICARE ALLA PUBBLICITA’' IMPRENDITORIALE

3. Grazie al Suo investimento, saremo in grado di offrire ai nostri
utenti un servizio B2B e B2C dedicato alla commercializzazione
all’ingrosso

e Prezzi al costo di Fabbrica;
e Vendita diretta

Non ci sara rivendita da parte nostra dei prodotti o dei sevizi..

4. percio ci limiteremo a presentare il piano dei costi ordinari (che
rappresenteranno la quota d’entrata al franchising),

detti costi sono maggiorati della quota mensile da

e destinare alla pubblicita,

e dalla percentuale dovuta al raggiungimento di certi limiti, posti
e a garanzia del servizio, versata a condizione di utilizzo del
sito, e di una selezione di aziende in grado di alzare il livello
del canale promozionale (secondo noi principio di mero
gradimento) .

Tipologie di investitori a cui e rivolto il servizio

1. produttori di frutta fresca o secca, di semilavorati per la
pasticceria, farine, cioccolato (in fava) e attivita di
servizio.

2. produttori di macchine e impianti per la produzione
alimentare

3. eventi promozionali del settore tipo fiere

4. societa dedite alla logistica

5. associazioni enti anche di volontariato con lo scopo di
promuovere il territorio..

6. scuole di formazione

intermediari finanziari

8. studi legali e commerciali
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prima ancora dell’aspetto economico vogliamo che attraverso il sito venga
evidenziato un modello di azienda fondato su valori etici e morali
promotori dei nostri obbiettivi..

A lungo termine:
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Realizzare il primo impianto di istruzione, produzione, distribuzione,
integrati tra loro, dal supporto di internet, e dal modello societario

cooperato.

Caratteristiche del contratto:

DURATA: 5+5

obblighi dei sottoscrittori:

ogni investitore dovra versare la sola quota di entrata,
comprensiva di tutte le spese anche quelle contrattuali.. poi stornate
per la regolamentazione dell'atto da aggiungere alla quota iniziale

Diritti
La quota versata sara corrispondente alla partecipazione a capitale
sociale, pari al 25% fino a estinzione del debito sorto

Vantaggi

(nessuna concorrenza) .. tutti sarete considerati fornitori ufficiali del
progetto.

Gestione del contate:

ho previsto un conto corrente in comune per categorie
(al fine di garantire una corretta gestione della liquidita e trasparenza
giuridica),

GESTINE DEL MAGAZZINO:

Integrato nelle caratteristiche del software
la presenza di un sistema gestionale interno
in grado di generare uno storico usato come sistema periodica delle
transazioni.

per quanto riguarda la politica di gestione dei dati del sito
e giusto che sia i fornitori che il cliente sappiano che saranno
utilizzati a scopo di marketing.

Essendo proprietario di un marchio registrato un secondo step consistera
nella realizzazione concreta dei prodotti e delle linee al fine di
valorizzare la materia prima.

1. La produzione,
sara caratterizzata dal supporto produttori e quindi sara realizzata da
(conto terzi)

il nostro incasso sara previsto dalla tassa di royalty pari al 10% da
calcolare sul valore finanziario delle unita stoccate in magazzino ed
evase col nostro marchio.

1. I1 rapporto per la gestione del marchio sara centrato sulle
responsabilita a nostro carico:

e Gestione degli ordini

e pubblicizzazione e vendita solo attraverso i nostri canali a
tutela del brand,
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2. sulle responsabilita a Vostro carico:

e produzione e stoccaggio merci per conto nostro,
e consegna

per tutte queste ragioni dovete essere parte del nostro franchising.
2. I1 canale distributivo

come unico canale di vendita integrato al segmento di produzione si
prevede 1'utilizzo del sito,

gli accordi con i1 rappresentanti rappresentano, secondo noi, un valido
strumento per avviare e rafforzare nel tempo la vendita porta a porta.
Note:

Tenga presente che:

1. abbiamo provveduto al lancio di campagne pubblicitarie su
servizi della piattaforma Meta e Google ADS.

2. Ad oggi il sito & consultabile e potrai toccare con mano
progetto, ancor prima di investire..

3. Agevolato dal potermi contattare in privato secondo le modalita
da me previste.. (presenti sul sito all’interno della sezione
contatti)

Confidando nel Suo sostegno La saluto..

Cordialmente

Gennaro
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